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Soluzioni di riparazione intelligenti in qualita Schaeffler per soddisfare

le esigenze del mercato aftermarket con componenti di ricambio e servizi.

Ci impegniamo a rendere il vostro lavoro il pid semplice possibile.

Questa € solo una delle ragioni per le quali le nostre soluzioni di riparazione
includono tutti gli elementi necessari per una riparazione professionale.

http://aftermarket.schaeffler.it
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XENERGY e la private
label di Autodis Italia che
sta conquistando sempre
piu spazio nel settore del
ricambi aftermarket.

Per scoprire di piu su
questa realta e sulla sua
crescita, abbiamo
iIncontrato Cristina Fazioll,
responsabile commerciale
di 2G Padauto.

XENERGY sta diventando un punto

di riferimento per le officine italiane.
Quali sono i suoi principali punti di forza?
XENERGY rappresenta una grande opportunita per il
mercato dell'aftermarket. La gamma € caratterizzata

da un’ampia offerta di prodotti affidabili, selezionati

con elevati standard di qualita e disponibili a

un prezzo competitivo rispetto ai premium brand.
Lobiettivo e offrire alle officine la certezza di lavorare con
componenti che garantiscano prestazioni eccellenti e
lunga durata. Inoltre, grazie alla distribuzione capillare di
Autodis lItalia, la reperibilita € immediata, riducendo i tempi
di attesa e ottimizzando il lavoro in officina.
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Oltre a XENERGY, il brand include anche
il prodotto chimico: 3.0 CHEM e 3.0

TECH. Quali sono le loro peculiarita?
3.0 CHEM e la linea dedicata ai prodotti chimici per la
manutenzione e la cura del veicolo. Dall'altra parte,
3.0 TECH si occupa della componentistica meccanica
ed elettronica, offrendo una vasta selezione di ricambi
affidabili, conformi alle specifiche OE, adatti a ogni
tipo di riparazione. Entrambi i brand nascono per
rispondere alle esigenze specifiche delle officine
moderne, fornendo soluzioni complete e di qualita.

Quali sono i motivi per cui le officine
stanno scegliendo sempre piu
spesso i prodotti XENERGY?

Le officine apprezzano XENERGY per tre motivi principali:
qualita, convenienza e facilita di reperimento.

La qualita dei prodotti € garantita da un’'attenta selezione
dei fornitori e da rigorosi controlli in fase di produzione. La
convenienza deriva dall'ottimo rapporto qualita-prezzo,
che consente alle officine di offrire ai propri clienti
soluzioni affidabili senza costi eccessivi. Infine, la facilita
di reperimento € un punto di forza fondamentale:

grazie alla rete distributiva di Autodis Italia, i ricambi
XENERGY sono disponibili in modo rapido ed efficiente su
tutto il territorio nazionale.

XENERGY ha recentemente
lanciato un'interessante iniziativa
promozionale per i propri clienti.

Puo raccontarci di cosa si tratta?

Certamente! XENERGY ha avviato un'esclusiva
promozione dedicata ai clienti piu fedeli. Acquistando
un certo numero di prodotti XENERGY si ottiene in
omaggio uno sgabello professionale brandizzato o
bellissime tute di design. Tutti i dettagli sono disponibili
sul sito promo.xenergy.it.

Qual e la visione futura di XENERGY
e quali sviluppi possiamo aspettarci
nei prossimi anni?

Lobiettivo & quello di ampliare ulteriormente la
gamma di prodotti e di consolidarsi come marchio
di riferimento nel mercato aftermarket. ILo scopo
di Autodis Italia € rendere XENERGY la prima scelta

delle officine italiane, offrendo soluzioni affidabili e
competitive in ogni ambito della riparazione.

EDITORIALE
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RICAMBISTI DAY,
Cl SIAMO QUASI!

Ricambisti Day sta per tornare!

Si tratta dell'evento italiano dedicato

ai professionisti dell'aftermarket
indipendente che vogliono rimanere
aggiornati sulle dinamiche del

settore e che offre continui spunti di
riflessione sul futuro della distribuzione
ricambi e sul ruolo del ricambista.

Giunto alla sua nona edizione, 20 MARZO 2025

l'appuntamento organizzato da

Notiziario Motoristico e diventato ormai A I_ C E N T RO

una data immancabile per comprendere

e interpretare i grandi cambiamenti CO N G R ESS |
che attraversano sia il mercato
italiano sia quello internazionale. VE RO NAFI E RE I

Iscriviti qui »

https.//www.ricambistiday.it/iscriviti
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CASTROL E HONDA HRC:
UNA NUOVA PARTNERSHIP
PER IL MOTOGP 2025

Nuova collaborazione di
Castrol con il team Honda
HRC, che partecipera al
Campionato del Mondo
MotoGP 2025. Lazienda, che
fa parte del gruppo bp, € il
nuovo main sponsor di Honda
HRC, a cui fornira lubrificanti,
carburanti e supporto tecnico.
Questa partnership
consentira di testare e
sviluppare lubrificanti per
le moto nelle condizioni
di gara piu estreme.

Castrol e Honda: un
sodalizio di lunga data

Il sodalizio tra Castrol e Honda nel
mondo delle due ruote risale al 1959,
quando la casa giapponese debutto
al Tourist Trophy dell'lsola di Man.

Nel corso di oltre sessant’'anni, Castrol

ha supportato diversi team Honda nelle
gare motociclistiche internazionali,
contribuendo a ottenere oltre 500 vittorie.

La storia e il successo di Honda in
MotoGP non hanno eguali, con un

record di 25 Campionati mondiali
costruttori, 21 Campionati mondiali

piloti e 313 vittorie nella classe regina.

In vista della stagione 2025, Honda e
Castrol sono entrambe impegnate a
riconquistare una posizione di leadership
nel Campionato del Mondo MotoGP.

Sandeep Sangwan, Chief Marketing
Officer di Castrol, ha dichiarato: “"Castrol
ha una solida tradizione nell'utilizzare
gli sport motoristici come banco di
prova per le proprie capacita tecniche
e nella coprogettazione di nuove

& castrol %
1MotocP €4

tecnologie. Spinti dal costante impegno
per le prestazioni e l'innovazione e
dalla nostra passione per le corse
motociclistiche, siamo davvero
entusiasti di collaborare con Honda

per il nuovo team Honda HRC Castrol

in MotoGP. Questa collaborazione offre
a Castrol l'opportunita di consolidare

il legame con gli appassionati di moto
e motorsport. Castrol augura al team
grandi successi per l'imminente inizio del
Campionato del Mondo MotoGP 2025".

Il team Honda HRC Castrol ha esordito
sulla pista del Circuito Internazionale

di Sepang, in Malesia, in occasione del
primo test precampionato della MotoGP,
iL 5 febbraio. Il 2 marzo segna linizio
ufficiale della stagione nel Circuito
Internazionale Chang, a Buriram, dove il
Gran Premio di Thailandia dara il via al
Campionato del Mondo MotoGP 2025.

NEWS
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LE PARTITE DI MARZO

Contatta il tuo agente per
Io partecipare‘agli incontri!

BOLOGNA FC
ALLO STADIO RENATO DALLARA

CALCI

27* GIORNATA ﬁ
02 MARZO BOLOGNA - CAGLIARI

294 GIORNATA ﬁ,

16 MARZO N

BOLOGNA - LAZIO

INTER

28* GIORNATA

08 MARZO INTER - MONZA

OTTAVI DI FINALE @ 3

11 MARZO INTER -~ FEYENOORD

30" GIORNATA @ )
30 MARZO

S

INTER - UDINESE
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UFI FILTERS: INNOVAZIONE
E QUALITA PER LABITACOLO

IL filtro aria abitacolo € un componente fondamentale per

la salute dei passeggeri, spesso trascurato ma essenziale
per garantire un ambiente di guida sicuro e confortevole.
UFI Filters, leader globale nelle tecnologie della filtrazione,
offre una gamma completa di soluzioni avanzate, tra

cui i filtri ARGENTIUM e HEPA, che si affiancano alle

PRODOTTI

tradizionali opzioni antipolline e a carboni attivi.

CARBON

POLLEN

ARGENTIUM: tecnologia
antibatterica avanzata

IL filtro UFI Filters ARGENTIUM e

una rivoluzione nel settore della
filtrazione dell’aria abitacolo.

Grazie alla tecnologia FormulaUFI.
Stratiflex, € composto da tre strati
(antimicrobico, adsorbente e
strutturale) che garantiscono un'elevata
protezione contro gli agenti patogeni.
Il media filtrante integra particelle

di argento con azione antimicrobica,
riducendo la proliferazione batterica
fino al 99%. Inoltre, blocca polveri,
pollini, funghi, muffe e gas nocivi
come SO2 e NOX, migliorando il
comfort all'interno dell'abitacolo

per un intero anno di utilizzo.

4 ] ;
: @
553 : UFI

FILTERS

ARGENTIUM

SCOPRILI [E]3E:[E]
Qul! qﬁrjuﬁ

: g !
D+FEND [=] 5"

HEPA: protezione massima
per i veicoli elettrici

Con la transizione verso la mobilita
elettrica, UFI Filters ha sviluppato i filtri
HEPA (High Efficiency Particulate Air
Filters), inizialmente destinati al primo
equipaggiamento dei veicoli a batteria
e presto disponibili in aftermarket.
Questi filtri, ispirati alla tecnologia
sanitaria, offrono un'efficienza del
99,975% su particelle inferiori a 0,3
micron, proteggendo da particolato
atmosferico, polveri sottili, batteri e virus.

Con un catalogo aftermarket che
comprende 627 codici e copre oltre il
98,5% del parco circolante europeo,

UFI Filters si conferma come punto di
riferimento per la qualita e l'innovazione
nella filtrazione dell’'aria abitacolo.
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GROUP

AUTOFREN SNC MODENA MO
AUTOMOTOR DI DONDI S.R.L. CREVALCORE =]6)
RIPAUTO GAMBELLARA RA
GAS PROJECT COMACCHIO FE
NUOVA PIOVAN RAVENNA RA
MOTOR POINT DI GIORGIO COPPO CESENA FC
NUOVA OMER FORLI FC
MP CAR SERVICE SRL CESENA FC
OFFICINA MEDRI SRL CESENA FC
OFFICINA MECCANICAM BAGNO DI ROMAGNA FC
OFFICINA TROIANI SNC CERASOLO RN
OMAG GAMBETTOLA FC
PIERI GERARDO OFFICINA MECC. RONCOFREDDO FC
AUTOFFICINA LABOR DI CORAZZARI MARINO STIENTA RO
FAGGIOLI FABRIZIO AUTOFFICINA OSTELLATO FE
DAVINO FERRARA FE
MILANI FERRARA FE
AUTO DANIELI FERRARA FE
AUTOFFICINA FORTUNA DI MARIOTTI DANILO PONTICELLA =]e)
DECA SNC DI LECCESE PAOLO & C. PIANORO =]e)
AUTOSERVICE DI VAITI LUIGI VIADANA MN
AUTOCARROZZERIA MIRAFIORI TORRICELLA DEL PIZZO CR
CENTER CARS SRL COLORNO PR
OFFICINA MECCATRONICA DI CIPRIANI MICHELE VIADANA MN
FAROLFI C. SNC DI FAROLFI NINO E LORIS CASTEL BOLOGNESE RA
CASACCI ENZO SRL IMOLA ={e)
OFFICINA GR SASSO MORELLI BO
AUTO QUATTRO DI QUATTROCCHI A. CORREGGIO RE
AUTOFFICINA STIL CAR DI SPECULATORE VINCENZOEC. CARPI \[e)
AUTOFFICINA ZANOLI SNC LIMIDI DI SOLIERA [\ [e)
OFFICINA ASCARI CARPI MO
PUNTO HI.FI CAR DI INCERTI STEFANO CORREGGIO RE
CAPEDRI STEFANO TOANO RE
DOMENICHINI FRANCO CASINA RE
D.R. DI DOMI BOLOGNA =]e)
DALMAS RAVENNA RA
ASTRA VOLTANA RA
EURO 2000 CERVIA RA
CORA MARZABOTTO =]e)
AUTOFFICINA MELONCELLI FUNO DI ARGELATO =]e)
OFFICINA AUTOGAS SAN GIORGIO DI PIANO BO
DIAGNOSTICAR REGGIO EMILIA RE
GR SERVICE CAVRIAGO RE
D. O. SERVICE REGGIO EMILIA RE
NUOVA CARSERVICE CAMPEGINE RE
OFFICINA G.M.V. REGGIO EMILIA RE
TRE STELLE CASTELLARANO RE
F.LLI DELVECCHIO & C. SAS CESENATICO FC
MANZA SRL SERRAVALLE FE
TONTINI SAN MARINO RSM
OFFICINA ADRIATICA SNCDI LEPRIG.EFIGLI & C. RICCIONE RN
OFFICINA AUTO G.M. SNC DI GESSI E MARCHI SAVIGNANO SULRUB. FC
S.G. AUTO VILLA VERUCCHIO RN
TECNODIESEL SNC DI TRESTA & PELLONI ZOLA PREDOSA BO
VOLMI CARPI [\ [e)
AUTOMULTISERVICE FIORE MODENA MO
AUTOSERVICE HM VIGNOLA MO
M. GARAGE BOLOGNA =]e)
DACAR SNC DI CURIA A. E DATTOLI D. ZOLA PREDOSA =]e)
ALFA-D. BOMPORTO [\ (o]
P.A. CASTEL MAGGIORE =]e)
O.M.R.l. POMPOSA FE
FERRONI CAR SAN GIUSEPPE FE
GUIDI EMANUEL SAN GIUSEPPE FE
PITINGOLO VIGNOLA [\ (o)
MEDICI BARICELLA BO
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LA PAROLA
ALLE NOSTRE
OFFICINE

Oggi, a San Giorgio di Piano (BO), ab-
biamo il piacere di incontrare Maurizio
Mattioli, titolare dell'Officina Autogas,
realta che dal 2012 e diventata un punto
di riferimento per gli automobilisti della
zona. Con un'esperienza consolidata nel
settore, Maurizio si € specializzato nel-
la riparazione e installazione di impianti
GPL e metano, offrendo ai clienti un ser-
vizio altamente qualificato.

Marco Andreassi. Maurizio, raccontaci la
tua storia: come € nata Autogas e qual &
percorso che ti ha portato a diventare un
esperto nel settore?

Maurizio Mattioli. La mia passione per la
meccanica e, in particolare, per i sistemi di
alimentazione alternativa € iniziata molto
tempo fa. Ho lavorato per diversi anni in
Italmet, dove ho maturato un'ampia espe-
rienza sugli impianti GPL e metano.

Nel 2012 ho deciso di mettermi in proprio
e di fondare Autogas, con l'obiettivo di of-
frire un servizio specializzato e di qualita.

Marco Andreassi. Il tuo core business e
proprio legato al GPL e al metano, ma la
tua officina € in grado di affrontare qual-
siasi tipo di riparazione. Come gestisci la

STORIE&RICAMBI | Marzo 2025

Intervista all' Officina
Autogas

varieta delle problematiche che ti vengo-
no sottoposte?

Maurizio Mattioli. Si, il montaggio, la mes-
sa a punto e la riparazione degli impianti a
GPL e metano rappresentano la maggior
parte del mio lavoro, ma nel tempo ho
sviluppato competenze trasversali che mi
permettono di affrontare ogni tipo di inter-
vento. Lesperienza e le attrezzature speci-
fiche mi consentono di risolvere anche le
riparazioni piu complesse, diventando un
punto di riferimento per colleghi e clienti
della zona.

Marco Andreassi. Autogas €& parte del
network G-Service. Quali vantaggi hai
trovato entrando in questa rete?

Maurizio Mattioli: Entrare in G-Service é
stata una scelta naturale. Far parte di una
rete strutturata significa poter contare su
supporto tecnico, aggiornamenti costanti
e una collaborazione attiva con altre
officine qualificate. Questo mi permette di
offrire ai miei clienti un servizio sempre piu
efficiente e competitivo.

Marco Andreassi. Grazie Maurizio per aver
condiviso con noi la tua esperienza.
Ti auguriamo un futuro ricco di successi!

11
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GARANTIAMOQO...
UNA GARANZIA

oo st {EjGARANTIAMO

Garantiamo offre una serie di vantaggi esclusivi
per automobilisti e officine.

Con una garanzia di 2 anni su ricambi e manodopera,
4 soccorsi stradali gratuiti, copertura delle spese di
ripristino e la protezione contro errori professionali,
entrambe le parti possono beneficiare di un servizio
affidabile e di alta qualita.

Garantiamo assicura tranquillita e sicurezza su
tutto il territorio italiano.

- O
w

@GARANHAMO
For Dealer

o
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| vantaggi per 'automobilista

@ ) 2 anni di garanzia su ricambio e manodopera

@ 4 soccorsi stradali gratuiti inclusi nei due anni

NETWORK E OFFICINE

| vantaggi per l'officina

@ 2 anni di garanzia su tutto il territorio italiano

@ Copertura di tutte le spese di ripristino della conformita,
:) per riparazione o sostituzione

@ Bonifico immediato a seguito della fattura relativa
:) alla nuovariparazione

@ ) Coperturain caso di errore professionale sulla lavorazione

Il ticket GARANTIAMO é attivato dal tuo ricambista di fiducia!
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OFFICINE INDIPENDENTI:
LA SCELTA DEL 507%
DEGLI ITALIANI

PER LASSISTENZA

POST VENDITA

La manutenzione e l'assistenza post vendita giocano
un ruolo centrale per gli automobilisti italiani,

che prestano grande attenzione alla gestione del
proprio veicolo nel tempo. Una recente instant
survey condotta da Areté, societa leader nella
consulenza strategica, ha analizzato le preferenze
dei consumatori in merito alla manutenzione auto,
evidenziando un dato significativo: 1 italiano su

2 sceglie di affidarsi alle officine indipendenti,
anziché alla rete ufficiale dei concessionari.

Ma quali sono le motivazioni che
spingono gli automobilisti verso
questa scelta? Quali sono i marchi
piu affidabili per l'assistenza?

E quali aspetti contano di piu
nella selezione di un'officina?

Il valore del post vendita
per gli automobilisti italiani

Secondo i dati raccolti da Areté,
il servizio di assistenza post
vendita € considerato un fattore
determinante nella scelta di
un'auto. Su una scala da O a 5,
gli intervistati gli attribuiscono
un livello di importanza medio

di 4,3, confermando quanto sia
essenziale per gli automobilisti
poter contare su un servizio di

qualita nel lungo termine.

Piu nel dettaglio, il 97% degli italiani
ritiene fondamentale effettuare il
tagliando alle scadenze previste,
segnho di una forte consapevolezza
sullimportanza della manutenzione
regolare. Tuttavia, solo il 59% si
affida ai concessionari ufficiali per
questa operazione, percentuale
che scende ulteriormente per le
riparazioni di guasti tecnici, per le
quali solo il 46% degli automobilisti
sceglie la rete ufficiale.
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50%

rete ufficiale
concessionari

O

Perché gli italiani
preferiscono le officine
indipendenti?

Le officine indipendenti continuano
a guadagnare la fiducia degli
automobilisti italiani, e i motivi
sono principalmente economici. Il
47% degli intervistati ha dichiarato
di sceglierle perché permettono
un risparmio significativo rispetto
ai concessionari ufficiali.

Un altro aspetto chiave riguarda i
tempi di prenotazione e di esecuzione
del tagliando: quasi 9 automobilisti
su 10 si dichiarano soddisfatti

della rapidita e dell'efficienza

delle officine indipendenti.

Dall'altra parte, chi rimane fedele ai
concessionari ufficiali lo fa per una
questione di affidabilita e qualita
percepita. Per questi automobilisti, il
supporto della rete ufficiale garantisce
un'assistenza piu strutturata, con
accesso diretto a pezzi di ricambio
originali e tecnici specializzati.

Quali strategie per il futuro?

Dallo studio emerge un chiaro cambio
di tendenza nel settore dell'assistenza
post vendita. Se in passato le reti
ufficiali dominavano il mercato,

oggi le officine indipendenti stanno
conquistando una fetta sempre piu
ampia di clienti, grazie a costi piu
competitivi e tempi di attesa ridotti.
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